Die Aktionstage "Heimat shoppen” stehen an: am 7. und 8.
September mochten wir wieder gemeinsam mit anderen
Werbegemeinschaften aus NRW und anderen
Bundeslandern fir den Einkauf in der Heimat werben.
Damit der Kundschaft die Vorteile des Einkaufens bei [hnen
deutlich werden, sollten Sie sich Aktionen fur Ihr Geschaft
Uberlegen, die den Einkauf zu einem Erlebnis machen. Nach
dem Motto "Innenstadt bewegt (sich)" kdnnen Sie sich
Uberlegen, welches Thema am besten zu lhren Waren passt.
Nachfolgend finden Sie ein paar |deen:

Apotheken

Backer

Lebensmittel/ Feinkost

Technik/

Unterhaltungselektronik

Bekleidung

Schuhe

Taschen/ Koffer

Wohneinrichtung
Spielwaren

Musik/ Instrumente/ CDs

Blicher




Sport/ Fahrrad

Optiker/ Akustiker

Parfiimerie

Gemeinsame Aktionen

Wer keine der Ideen umsetzen kann, punktet bei den Kunden nattrlich immer mit
einer netten Geste wie Kaffee, Sekt, Kostproben, frischen Waffeln, Bretzeln, etc.

Sie kdnnten auch eine Leinwand aufstellen - entweder an einer zentralen Stelle in
der FuBgéngerzone, oder in einzelnen Geschaften - auf die die Kunden aufschreiben
kénnen, warum sie gerne in ihrer Stadt einkaufen gehen (,Ich bin Heimat Shopper,
weil...").

Sie erhalten fir Ihr Geschaft wieder Papiertiiten, Flyer und Plakate. Diese
konnen Sie auch zur Dekoration in den Schaufenstern nutzen. Bitte beziehen
Sie auch lhre Mitarbeiter in das Thema ein, sodass diese nicht nur die Flyer
verteilen, sondern auch Ihre Kundschaft dber das Thema informieren kénnen!!



http://www.heimat-shoppen.de/

